
 

「営業社員セミナー」 受講申込書 

平成２３年   月   日 

事業所名   

所 在 地   

電話番号  

 
参
加
者
名  

 ＊ご記入頂いた情報は､商工会議所からの各種連絡及び情報提供のために利用いたします。 

【八戸商工会議所指導課 ＦＡＸx４６-２８１０ 】 
※切り取らずにＦＡＸして下さい。 

◆新規開拓ができなくてプロといえるか！ 

◆それでいいのか！あなたの営業スタイル 

◆壁を乗り越えるための 

モチベーションアップ法 

◆新規開拓・飛込み営業の壁を打ち破れ！ 

・電話アタック、その前に 

・訪問時の心構えで勝負が決まる 

・飛込み訪問が怖くなくなる「さしみの法則」 

・「売れる･売れない」営業社員の違いはこれだ！ 

・お客様の立場になって考えよう！ 

・飛込み営業成功の極意 

営業コンサルタント 

浦上 俊司 氏 
★『もう営業は無理だ！』と挫折しそうな営業社員。 

★売れない部下をどう指導したらよいか悩んでいる管理職。 

★『なぜうちの営業は売れないんだ』と嘆いている社長さんも。 

１９６３年生まれ。立命館大学経営学部卒。
(株)大阪リクルート企画で営業に携わり､ヘッド
ハンティングにて倉敷紡績(株)に契約プロ社
員として転職。その後学習教材のフルコミッシ
ョンセールスに転身。飛込み営業の奥深さを
実感し､研究の結果独自のセールススタイル
を構築し､全国１位を獲得。平成７年独立。 
現在､企業や各種団体等の研修・セミナーの
講師として全国各地で活躍中。卓越した理論に
定評があり､熱血コンサルタントとして人気がある。 
【著書】「新規開拓営業の鉄則」 

未曾有の不況に突入し､多くの営業現場は新規開拓に苦戦しているの

が現状です。どんなに厳しい時代になろうとも､新規開拓を成功させるにはテ

クニックよりも原理原則を踏まえた営業の基本を重視した行動が大切です。 

そこで本講座では､「明日からすぐできる！」「成果の出る！」新規開拓の
実践スキルを学んでいただきます。是非この機会にご受講ください。 

営業社員セミナー 開催のご案内 

平成２３年６月２２日(水)  

１３：３０～１６：３０ 

八戸商工会議所 ４階 会議室 

会員 ２,０００円 (非会員４,０００円) 

６月１７日(金)までに下記申込書に
受講料を添えて､指導課へお申込み
ください。(ＦＡＸ可) 

八戸商工会議所 
八戸中小企業相談所 

【ＴＥＬ：４３-５１１１/ ＦＡＸ：４６-２８１０】  

７０名（定員になり次第締切） 


